
Nuestro Plan Enterprise, el más completo, con 
todas las opciones activas:

¿Qué incluye?

Hasta 50 usuarios conectados.

CRM con capacidad para 10.000 contactos.

Hasta 40 horas de configuración con uno de 

nuestros expertos.

Soporte en español  y asistencia durante 12 meses.

Acceso a contenidos formativos de marketing y 

gestión comercial.

Webinars de apoyo. 

Acceso completo a los módulos de ventas, 

marketing, inteligencia, SEO y social.

Acceso a la API (vinculación con otros programas).

Podrás añadir Whatsapp API.

Integración con Prestashop, Woocommerce o 

Shopify.

Conexión con más 15 mil aplicaciones.

Trámites para adquirir el Bono Digital.

Una solución integral para gestionar desde un único sitio la relación con tus 
clientes y/o proveedores de forma sencilla, accesible y enriquecida 
continuamente con el comportamiento del cliente.

TODO EN UN ÚNICO 
SITIO
Los datos de tus clientes, potenciales y 

todas las funcionalidades que te permiten 

interactuar con ellos en un único sitio 

online.

MÁXIMA EFICIENCIA 
Asigna clientes potenciales de forma 

dinámica al equipo comercial y 

personaliza tus procesos de venta 

trabajando las oportunidades de negocio 

de forma optimizada y ordenada.

ANALIZA INVERSIÓN 
PUBLICITARIA EN 
SEGUNDOS 
Analiza el retorno de la inversión de los 

anuncios de Google y Facebook,  

conociendo el retorno publicitario exacto, 

el coste de conseguir una venta, el coste 

por cada click y las ventas generadas por 

estos anuncios.

MÁXIMO CONTROL DEL 
NEGOCIO 
Toma decisiones con fundamento a través 

de los paneles de datos con indicadores 

del resultado de las acciones de marketing 

y procesos de ventas.

Gestión de clientes y/o proveedores

clientify.com


