
NEUES UMFELD - NEUE IDEEN 
• Bahnbrechende strategische Entscheidungen verlangen genauso 

wie kreative Erkenntnisse und Ergebnisse Distanz und Weitblick.  
In gewohnter Umgebung kann nichts wirklich Neues entstehen! 

• Verlassen Sie deswegen Ihr Tagesgeschäft, erreichen Sie „Meer“! 

• Ein neuer Rahmen gibt Freiraum für ein neues Denken. 

SPANNUNG - ENTSPANNUNG 
• Intensives Arbeiten ohne Ablenkung, teilweise im Freien 

• Energie tanken, Bewegung, Perspektivenwechsel 

• Erlebnis Natur, Spitzengastronomie, Kultur des Weins 

DREIFACH PROFITIEREN 
• „Savoir vivre“ als Inspiration für Ihr „Savoir faire“.  

• Substantieller Output dank substantiellem Input 

• Unterkunft im Weinschloss und feinstes Essen für wenig Geld 

Verlegen Sie Ihre  
Geschäftsleitungsklausur, 
Ihren Strategie-Workshop 

oder Ihr (Business-)Coaching 
nach Südfrankreich!  
(Pays d’Oc, Occitanie) 

Beste Aussicht  
Tolle Infrastruktur 

Top-Kulinarik 

Inklusive Moderation, 
Einzel-/Teamcoaching, 

gastronomische  
und kulturelle  

Freizeit-Erlebnisse

Ihr persönliches Business Coaching in Südfrankreich! 

Distanz + Weitblick = Erfolg!  



HILBEER.com bietet Ihnen und Ihrem Team die Möglichkeit, in 
Südfrankreich ein intensives Business Coaching zu genießen. In der 
inspirierenden Umgebung eines Weinschlosses mit Blick auf die 
Weinberge und das Meer generieren Sie substantielle Erkenntnisse/
Ergebnisse und multiplizieren so Ihren Erfolg.  

Ein unvergessliches gastronomische Erlebnis und das Eintauchen in die 
Kultur der Spitzenweine runden das das Erlebnis mit allen Sinnen ab- 

Das Coaching/Workshop-Programm wird spezifisch für Sie entwickelt. 
Arbeitssprachen sind (Schweizer-)Deutsch, Französisch oder Englisch.  

Auch ein (begleitetes) Kultur-, Gastronomie- und Freizeitprogramm  
gehört dazu - so geschieht ein Teil des Austauschs in informellem 
Rahmen. Die Formel lautet: Top-Erlebnis = Top-Ergebnis. 

Ihr Erfolgs-Coach und Workshop-Moderator 
Jörg Hilber, Kundengewinner und -begeisterer 

Studium in Lausanne und Luzern. Master of Advanced Studies in 
Services Marketing & Management. 

Selbstständiger Unternehmer (hilber.com), Verwaltungsratspräsident 
der CONSTANT DIALOG AG in Zug,  
Dozent an der Hochschule Luzern - Wirtschaft. 

Experte für systemische Geschäftsentwicklung, Begründer des 
Konzepts der „Systematischen Kundenbegeisterung“ und der 
„Kundengewinnungsmaschine“ Systemic Selling. 

Passionierter Markt- und Sozialforscher, Testentwickler. 

Devise: Wer ein ZIEL hat, braucht einen MASTERPLAN. 



Mögliche Themen Ihres Business Coachings: 
• Business Development, Business MasterPlan: 

Kundenbegeisterung, Kundenbetreuung, Marktbearbeitung, 
Entwickeln/Verfeinern eines Business Plans, Kreieren von (neuen) 
Geschäftsideen etc. 

• Kundengewinnung/Verkauf: Entwickeln eines MasterPlans für 
die systematisch-begeisternde Kundengewinnung, erfolgreiches 
Verhandeln, mit Leichtigkeit Überzeugen etc. 

• Leadership: Sich gelassen durchsetzen, Visionen und Ziele 
vermitteln, Unternehmensleitbild oder -Werte erarbeiten, 
Veränderungsprozesse gestalten, Führungs- und 
Verhaltensgrundsätze erarbeiten etc. 

• Ressourcen freisetzen und nutzen: Selbst-Motivation,  
Umgang mit Druck, Einsatz persönlicher Ressourcen,  
mehr Wirkung erzielen, überzeugend kommunizieren, 
systematische Lösungsfindung etc. 

Mögliche Wochenend-/Freizeit-Aktivitäten: 
• Ausflug nach Carcassonne (Mittelalterstadt) 

• Ausflug ans Meer: Zahlreiche malerische Orte befinden sich in 
unmittelbarer Nähe: Les Cabanes de Fleury, Narbonne-Plage, 
Gruissan, St-Pierre la Mer, Bages, Port-La-Nouvelle 

• Sport: Fahrradtour den Kanal entlang ans Meer, Pétanque 
(französisches Boggia/Boules), Tennis, Golf… 

Abendprogramm (nach Wunsch, nach Wahl): 
• Begrüßungs-Apéro 

• Historische Stadtbesichtigung  „Ma Narbonne“ 

• Degustation von Spitzenweinen direkt im Château 
—> viele sinnvolle thematische Synergien mit Leadership oder 
      Business Development 

• Dîner gastronomique au Château      
Mediterrane Spitzengastronomie, Chefkoch kennenlernen 

• Dîner-Concert (Jazzkonzert mit Mehrgang-Menü) 

• Boule-Pétanque oder Bowling                                          etc. etc.

MÖGLICHER 
TAGESABLAUF 

08.30 bis 12.30 Uhr 
Workshop, 
(begleitete) Arbeit an 
MasterTasks 

12.30 bis 14.00 Uhr 
Mittagspause 

14.00 bis 17.30 Uhr 
Einzel-/Teamcoaching, 
persönliche Arbeit oder  
Team-Aufgaben, 
evt. kombiniert mit 
Freizeitaktivitäten/Sport 

19.30 bis 22.30 Uhr 
Gastronomisches, kulturelles 
oder sportliches 
Abendprogramm, 
auf Wunsch gerne mit Ihrem 
Coach



Anreise 
• Mit dem Auto (ca. 7,5 Std. ab Zürich, 9 Std. ab Düsseldorf) 

• Mit dem Zug (TGV - ca. 6,5 Stunden ab Basel/Freiburg) 

• Mit dem Flugzeug (easyjet ab Basel/Freiburg nach Montpellier,  
Ryanair ab Düsseldorf/Weetze nach Béziers) 

Wir empfehlen eine Anreise mit dem Auto oder ein Mietauto ab 
Flughafen Montpellier oder Bahnhof Narbonne, um vor Ort flexibel zu 
sein. Das Seminar-Schloss ist mit öffentlichen Verkehrsmitteln NICHT 
erreichbar. Auf Wunsch organisieren wir einen Fahrdienst.  
Die Reisekosten sind in den Pauschalen nicht inbegriffen. 

Ort des Coaching/der Workshops, Unterkunft 
Château Tour La Pagèze 

Unser Seminarort, das Weinschloss Tour la Pagèze, befindet sich ca.  
1 Stunde von Montpellier entfernt, in Les Cabanes de Fleury, im Pays 
d’Oc, in der Nähe von Narbonne.  
Das Schloss liegt nur 5 Minuten vom Strand entfernt und bietet eine 
fantastische Aussicht auf Weinberge und Meer. 
Es verfügt über einen Seminarraum, ein Restaurant, zahlreiche 
Möglichkeiten für Gruppenarbeiten drinnen und draussen sowie über 
gut ausgestattete Ferienwohnungen und Gästezimmer. 

Ihre Investition 
• Tagespauschale „Business Coaching im Einzel- oder Gruppen-

setting“ (inkl. Vorbereitung, Moderation, Nutzung Seminar- und 
Caoching-Raum, Gartentische, Relax-Garten, Pausen-Snacks und 
Getränke):                                    CHF/€ 3’000 (exkl. CH-MWSt.) 

• Begleitete Freizeit-/Kultur-Aktivität, auf Wunsch mit 
Simultanübersetzung f —> d/e (Dauer je 3 bis 4 Std.): 
in Tagesspauschale inbegriffen,   ansonsten CHF/€ 500/Halbtag  
Out-of-Pockets zu Lasten des/der Teilnehmenden  

Buchung / Fragen 
Bitte kontaktieren Sie uns per Telefon unter +41 (0)41 310 05 40 
oder per E-Mail an hilber@hilber.com 

Postadresse:  
hilber.com, Alte Steinhauserstraße 33, 6330 Cham ZG www.hilber.com
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